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Zakljucci VITA intervjua - Hrvatska

Na temelju Sest intervjua provedenih u okviru projekta VITA

Opca zapaZanja

U okviru istraZzivanja projekta VITA u Hrvatskoj provedeni su intervjui sa Sest proizvodaca vina koji
predstavljaju razli¢ite faze razvoja ekoloske i biodinamicke proizvodnje: Vinarija Dvanajscak,
Vinarija Bedekovi¢, Vinarija Tomac, Vinarija Lovrec, Vinarija Kopjar i lvan Anton Cegec. Vinarije se
znatno razlikuju po veli¢ini, proizvodnom modelu, iskustvu, trziSnom poloZaju i stupnju
uklju¢enosti u biodinamicku poljoprivredu. Unato¢ tome, intervjui otkrivaju iznimno dosljedan
skup izazova, motivacija i potreba koji pomazu objasniti trenutacni poloZaj biodinamickog
vinogradarstva u Hrvatskoj.

Hrvatske vinarije ukljuéene u istrazivanje krecu se od vrlo malih butiknih vinograda povrsine
priblizno 2,5-3,5 hektara do veéih obiteljskih gospodarstava od oko 14 hektara, s godisnjom
proizvodnjom od malih zanatskih koli¢ina do priblizno 50.000-90.000 boca ili vise. Neki su veé
iskusni biodinamicki proizvodaci, dok su drugi certificirani ekoloski proizvodaci koji razmatraju
prelazak na biodinamiku, a jedan posluje u mjeSovitom konvencionalno-ekoloskom modelu, pri
¢emu ostaje otvoren prema biodinamickim nacelima.

Zajednicko je obiljeZje da se biodinamika rijetko dozZivljava prvenstveno kao marketinski
instrument. Proizvodaci koji je primjenjuju, ili su zainteresirani za njezino uvodenje, opéenito je
opisuju kao logi¢an nastavak ekoloske poljoprivrede i kao nacin poboljsanja vitalnosti tla,
bioraznolikosti, otpornosti vinove loze, kvalitete groZzda i ukupne ravnoteze gospodarstva. Nekoliko
je sugovornika izri¢ito naglasilo da biodinamika treba biti prakti¢na, precizna i utemeljena na
promatranju, a ne svedena na apstraktnu filozofiju ili certifikaciju.

Intervjui takoder pokazuju da se hrvatsko biodinamicko vinogradarstvo razvija preko pojedinacnih
pionira, osobnih mreza, savjetnika, medunarodnih kontakata i eksperimentiranja, a ne kroz snaznu
nacionalnu strukturu potpore. Znanje se ¢esto stjece iz materijala na stranim jezicima, studijskih
posjeta, od iskusnih kolega i savjetnika ili metodom pokusaja i pogresaka na gospodarstvu.

Glavni utvrdeni izazovi
1. Nedostatak prakticnog i strukturiranog znanja

Jedan od najjasnijih zakljucaka jest nedostatak dostupnog, prakti¢nog znanja posebno
prilagodenog hrvatskim vinogradarskim uvjetima. Nekoliko proizvodaca razumije opéa nacela
biodinamike, ali im nedostaje sigurnosti u provedbi: pripremi i primjeni pripravaka, odredivanju
vremena primjene, zastiti vinograda, upravljanju tlom, kompostiranju i uklju¢ivanju biodinamickih
postupaka u postojece ekoloSke sustave. Osobito si mali i srednji proizvodaci mozda ne mogu
priustiti individualne savjetnike. Stoga su prakticno mentorstvo, demonstracije u vinogradima,



studijski posjeti i mogucnost savjetovanja s iskusnim prakti¢arima vrijedniji od iskljucivo teorijskih
predavanja.

2. Klimatske promjene i pritisak bolesti

Klima je medu najvecim preprekama ekoloSkom i biodinamickom vinogradarstvu u Hrvatsko;j.
Intervjuirane vinarije vise su puta spominjale proljetni mraz, tucu, oluje, prekomjerne oborine,
susu i snazan pritisak bolesti, osobito plamenjace (peronospore). Neki su proizvodacdi izvijestili o
velikim ili cak potpunim gubicima uroda u teskim godinama. Vlazna kontinentalna vinogradarska
podrucja posebno su zahtjevna jer ekoloSka proizvodnja moZe zahtijevati brojne tretmane bakrom
i sumporom. To otvara klju¢no tehnicko pitanje za buduci razvoj: kako odrzati pouzdanu kontrolu
bolesti uz smanjenje ovisnosti o bakru i drugim vanjskim inputima. Intervjui upucuju na to da
proizvodaci sve viSe vide zdravo tlo, bioraznolikost, pokrovne usjeve, kompost, otporne sorte i
preventivno upravljanje vinogradom kao dio dugoro¢nog rjesenja.

3. Svijest potrosaca i trziSna percepcija

Razumijevanje ekoloskih i biodinamickih vina medu potrosacima i dalje je ograni¢eno. Sugovornici
su vise puta istaknuli da mnogi hrvatski potrosaci ne razlikuju jasno konvencionalno, ekolosko,
prirodno, narancasto i biodinamicko vino. U nekim se slu¢ajevima pojam biodinamicko povezuje s
neispravnim prirodnim vinima, oksidacijom, neobi¢nim aromama ili nestabilnim proizvodima. U
drugim slu¢ajevima proizvodaci mogu koristiti ekoloski jezik, a da potrosaci ne razumiju sto
certifikacija zapravo jamci. To stvara i komunikacijski problem i problem vjerodostojnosti. Stoga je
nuzna edukacija usmjerena na potrosace, sommeliere, restorane, distributere i Siri vinski sektor.

4. Ograniceni trZisni poticaj za biodinamicku certifikaciju

Intervjui pokazuju da Demeter certifikacija trenutacno donosi ogranicenu izravnu komercijalnu
prednost na hrvatskom trzistu. Prepoznatljivost oznake Demeter je niska, dok certifikacija moze
ukljucivati dodatne troskove, administrativne zahtjeve, ograni¢enja u pogledu odobrenih inputa i
organizacijski rad. Proizvodaci koji su predani biodinamickim nacelima stoga mogu prakticirati
biodinamiku, a da certifikaciju ne smatraju neposrednim prioritetom. Za neke vinarije certifikacija
ostaje bududi cilj; za druge su autenti¢nost, ekoloska odgovornost i kvaliteta vina vazniji od same
oznake. Svaka projektna aktivnost koja promice certifikaciju stoga bi trebala obuhvatiti i njezinu
prakti¢nu i ekonomsku vrijednost za proizvodace.

5. Ogranic¢enja vezana uz radnu snagu i ekonomiku

Ekoloski i biodinamicki vinogradi zahtijevaju znatnu paznju i, u mnogim slucajevima, vise ru¢nog
rada. Hrvatski proizvodaci imaju poteskoca u pronalazenju pouzdanih radnika u vinogradu, dok
manje obiteljske vinarije ¢esto imaju ogranicen broj zaposlenih i moraju istodobno pokrivati
proizvodnju, prodaju, marketing, administraciju i rad u vinogradu. Ekoloski inputi, specijalizirana
oprema, savjetovanje, certifikacija i ponovljeni tretmani u vinogradu mogu povecati proizvodne
troskove. Istodobno su potrosaci ¢esto osjetljivi na cijenu i mozda nisu spremni platiti visu cijenu
samo zato §to je vino ekolosko ili biodinamicko. Taj jaz izmedu troSkova proizvodnje i trziSnog
priznanja Cini prelazak na biodinamiku zna¢ajnim ekonomskim rizikom.

6. Potreba za mreZama proizvodaca i praktic(nom suradnjom

Razmjena znanja pokazala se jednom od najvedéih prilika. Proizvodaci koji imaju pristup iskusnim
savjetnicima ili medunarodnim biodinamickim mrezZama znatno su sigurniji i napredniji u svojoj



praksi. Nekoliko sugovornika ve¢ neformalno dijeli znanje s prijateljima i susjednim vinarijama. To
ukazuje na velik potencijal hrvatske i regionalne mreZe prakti¢ara u kojoj bi iskusni biodinamicki
proizvodaci mogli mentorirati vinarije u prijelazu. Suradnja bi takoder mogla ukljucivati dane polja,
radionice izrade pripravaka, zajednic¢ko koriStenje opreme, razmjenu lokalno prilagodenih
strategija pokrovnih usjeva, iskustava u upravljanju bolestima i prekograni¢ne studijske posjete.

7. Biodinamika kao dugorocna ekoloska strategija

Unatoc preprekama, intervjui pokazuju znatan interes za ekoloska nacela koja stoje iza
biodinamike. Proizvodaci su se vise puta pozivali na mikroorganizme u tlu, bioraznolikost, prirodnu
otpornost, smanjenu ovisnost o kemijskim sredstvima, pokrovne usjeve, kompost, spontanu
fermentaciju, vinarstvo s minimalnim intervencijama i vinograd kao Zivi sustav. Najpredaniji
prakti¢ari biodinamiku ne vide kao kratkoro¢nu tehniku, nego kao dugorocan proces ¢iji rezultati
mogu postati potpuno vidljivi tek nakon vise godina. Taj dugi vremenski horizont vazan je pri
oblikovanju edukacije i potpore: proizvodacima su potrebna realna o¢ekivanja, kontinuirano
usmjeravanje i prilike za vrednovanje rezultata tijekom vise sezona.

Certifikacija i uloga Demetera

Hrvatski intervjui otkrivaju cijeli raspon stavova prema certifikaciji. Neke vinarije aktivno rade na
Demeter certifikaciji ili bi Zeljele koristiti oznaku za dio svoje proizvodnje, dok iskusni biodinamicki
prakticari mogu stavljati veci naglasak na kvalitetu i integritet same prakse. Zajednicki je problem
to Sto certifikacija sama po sebi ne moze potaknuti razvoj biodinamike ako potrosaci ne razumiju
njezino znacenje, a proizvodaci ne vide dovoljnu dodanu vrijednost. Projekt bi stoga certifikaciju
trebao tretirati kao jednu sastavnicu Sireg sustava koji uklju¢uje prakticne kompetencije,
vjerodostojnost, edukaciju potrosaca i razvoj trzista.

TrziSne okolnosti i nedostaci u edukaciji

Hrvatsko trziste vina ima nekoliko specifi¢nih obiljeZja. Turizam stvara snaznu potraznju, ali kupci
vece platezne modi ¢esto preferiraju medunarodno prepoznate vinske marke i marke Sampanjca.
Domaci potrosaci takoder mogu biti izrazito usmjereni na cijenu. Istodobno raste nisa potrosaca,
restorana, sommeliera i vinskih profesionalaca zainteresiranih za autenti¢na, ekoloska, prirodnai
terroir vina. Intervjui pokazuju da ta niSa moze rasti ako se poboljsa komunikacija. Biodinamicko
vino ne bi trebalo predstavljati samo kao alternativnu kategoriju, nego kao oblik visokokvalitetnog
vinogradarstva utemeljenog na zdravlju tla, preciznosti, ekoloSkoj odgovornosti i izraZzavanju
podrijetla.

Preporuceni fokus buducih aktivnosti projekta VITA

Na temelju intervjua, najkorisnija projektna potpora bila bi prakti¢na, a ne samo promotivna.
Hrvatskoj bi koristila strukturirana edukacija posebno prilagodena vinogradarstvu, ukljucujuci
pripravke 500 i 501, kompostne pripravke, dinamiziranje i primjenu, pokrovne usjeve, revitalizaciju
tla, prevenciju bolesti, smanjenje uporabe bakra i vinarstvo s minimalnim intervencijama.
Edukacija bi trebala povezivati teoriju s demonstracijama u vinogradima i praéenjem tijekom
sezone.

Sustav mentorstva koji povezuje iskusne biodinamicke vinare s ekoloskim proizvodacima
zainteresiranima za prelazak mogao bi odgovoriti na trenutaéni nedostatak pouzdanog
savjetovanja. Prekograni¢ne razmjene s prakti¢arima iz zemalja u kojima je biodinamicko



vinogradarstvo razvijenije takoder bi bile vrijedne, osobito kada su usmjerene na gospodarstva sa
slicnim klimatskim uvjetima. Projekt bi dodatno mogao podrzati jasne edukativne materijale na
hrvatskom jeziku i razviti komunikacijske alate koji objasnjavaju razliku izmedu konvencionalnog,
ekoloskog, prirodnog i biodinamickog vina, kao i znacenje Demeter certifikacije.

Pilot-aktivnosti mogle bi biti posebno ucinkovite. Umjesto ocekivanja da vinarije odmah prijedu na
biodinamiku, odabrani proizvodaci mogli bi testirati biodinamicke pripravke ili pristupe upravljanju
tlom na pojedinacnim parcelama, dokumentirati rezultate i usporedivati iskustva tijekom vise
sezona. Takve bi demonstracije smanjile percipirani rizik i stvorile lokalno relevantne dokaze koje
bi drugi hrvatski vinogradari mogli izravno promatrati.

Opdi zakljucak

Hrvatski intervjui pokazuju da biodinamicko vinogradarstvo ima stvaran potencijal, ali njegov
razvoj jos uvijek uglavnhom pokreée osobno uvjerenje, a ne trziSna potraznja ili institucionalne
strukture. Hrvatska ve¢ ima iskusne pionire, dugo etablirane ekolo$ke vinarije, inovativhe male
proizvodace te konvencionalne ili mjesovite vinarije koje su znatizeljne u pogledu biodinamickih
metoda. To stvara snaznu osnovu za daljnji razvoj.

Glavne prepreke nisu nedostatak interesa, nego kombinacija nedostataka prakti¢cnog znanja,
zahtjevnih klimatskih uvjeta, pritiska bolesti, nedostatka radne snage, proizvodnih troskova,
ogranicene svijesti potrosaca i neizvjesnosti oko komercijalne vrijednosti certifikacije. Ti su izazovi
vrlo sliéni pitanjima utvrdenima u ¢eskim i poljskim intervjuima, osobito potrebi za lokalno
relevantnim savjetovanjem, snaznijom edukacijom potrosaca, boljim pristupom prakticnom
struénom znanju i jasnijim koristima za proizvodace koji se obveZu na biodinamicke metode.

Za Hrvatsku je stoga najucinkovitiji put naprijed vjerojatno postupan i usmjeren na praksu: ojacati
mreZu proizvodaca, olaksati pristup pouzdanom znanju, demonstrirati biodinamic¢ke metode u
lokalnim uvjetima, podrzati uc¢enje medu proizvodacima i poboljsati komunikaciju s trzistem.
Intervjui upucuju na to da biodinamika postaje uvjerljiva kroz iskustvo, a ne samo kroz teoriju,
kada proizvodaci mogu vidjeti prakti¢ne rezultate u zdravijem tlu, otpornijim vinogradima, boljoj
kvaliteti grozda i vecoj ekoloskoj ravnotezi.

Projekt VITA moZe imati vaZznu ulogu povezivanjem postojecih inicijativa i pretvaranjem rasprsenih
pojedinacnih iskustava u sustavniju regionalnu bazu znanja. Ako se edukacija, mentorstvo,
demonstracije i komunikacija s potrosacima razvijaju zajedno, biodinamicko vinogradarstvo u
Hrvatskoj ima potencijal prijeéi iz malog pionirskog pokreta u vidljiviju i vjerodostojniju sastavnicu
odrzZive proizvodnje vina.
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